RESULTADOS OBTIDOS

Nesta pesquisa foram analisadas 25 questdes referentes ao décimo terceiro
salario possibilitando este Instituto de Pesquisa estimar o volume financeiro que podera
ser injetado na economia da cidade de Manaus. Neste periodo cerca de 312.701 mil
pessoas receberdo no més de dezembro, entre 1(um) a 15(quinze) salarios minimos,
somando um volume de R$ 312.701.426,00 milhdes (vide grafico1).

Entre essas pessoas destacam-se as que demonstraram interesse em pagar
as suas dividas e as que pretendem realizar suas compras utilizando o seu décimo

terceiro.

Estimativa em Real de gasto com o decimo terceiro
salario - 2007

R$ 350.000.000,00 RS 312.701.426,00

RS 300.000.000,00

RS 250.000.000,00

R$ 186.406.018,40
RS 200.000.000,00 |

R$ 126.295.407,60
RS 150.000.000,00

RS 100.000.000,00
RS 50.000.000,00
RS -

Valor pretendido para  Valor pretendido para Estimativa total de
pagamento de dividas

Grafico1.  Estimativa de gasto utilizando o décimo terceiro salario

E importante ressaltar que das pessoas que pretendem pagar divida pré-existente,
26,4% (vide grafico3), 90,1% se endividaram nos ultimos seis meses (vide grafico2).
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Sim; 90,1%
Grafico2.  Percentual de entrevistados que se endividaram nos ultimos 6 meses
Outro fato que merece ser destacado em relagdo as pessoas que pretendem pagar

divida, é que cerca de 70% delas também pretendem comprar algum item como:

roupas, calgados, celular, relégios dentre outros.
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Grafico3. Percentual de intengdo de compras, segundo os itens.
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Analisando o grafico3, observa-se um percentual significativo de pessoas que
pretendem comprar vestuario e calgado (29,0%) e também ha uma parcela (14,0%)

que pretende gastar o seu décimo com reforma ou constru¢do da casa.

Tabela1. Condigdo de trabalho dos entrevistados que recebem décimo terceiro salario

Condicao de Trabalho %

Empregado com carteira assinada 56,5
Assalariado sem carteira assinada 10,0
Funcionario Publico 19,9
Estudante com estagio remunerado 2,4
Aposentado 11,2
Total 100,0

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13° salario

Das pessoas que recebem décimo terceiro salario 56,5% sdo empregados com carteira
assinada, seguido de funcionarios publicos (19,9%), aposentados (11,2%),
assalariados sem carteira assinada (10,0%), estudantes em estagio remunerado

(2,4%).
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Tabela2. Intengédo de compras por zonas segundo o item pretendido

Item Zona (%)

Norte Sul Leste Oeste Centro-Sul | Centro-Oeste
Comprar um computador 1,9 7,9 - 5,7 - 3,0
Pagar dividas em geral 24 4 20,0 35,0 35,2 29,8 11,9
Entrada/Compra de um carro 2,6 1,4 2,1 5,7 5,3 -
Uma viagem turistica 5,8 5,0 2,1 3,4 14,0 4,5
Depositar na caderneta de
poupancga 3,8 6,4 1,4 5,7 8,8 4,5
CD's/DVD's - 0,7 - 1,1 - 1,5
Celular 7,1 3,6 - 3,4 1,8 1,5
Livro 1,3 0,7 - 1,1 - 1,5
Calgado 11,5 11,4 15,0 8,0 8,8 11,9
Reldgio 3,2 0,7 0,7 - - -
Vestuario 18,6 17,1 21,4 9,1 14,0 20,9
Construgdo/Reforma da casa 11,5 13,6 15,7 17,0 12,3 14,9
Eletroeletrénico 1,9 4,3 1,4 3,4 - 9,0
Linha branca - 0,7 29 - 1,8 4,5
Nao sabe/N&o decidiu - 2,1 - 1,1 - 3,0
Outros 6,4 4,3 2,1 3,5 7,5
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13° salario

Analisando por zona o que se pretende comprar, destaca-se o pagamento de dividas

nas zonas Oeste 35,2% e Leste com 30,0%. Nota-se uma preferéncia na zona Centro-

Sul pela compra de viagem turistica, em torno de 14,0%. Entretanto, o setor de

vestuario é mais promissor na zona Leste com 21,4%. Percebe-se uma preferéncia

geral na construgédo/reforma da casa, destacando-se a zona Oeste com 17,0%.
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Tabela3. Intengédo de compra por zona segundo o local de preferéncia

Zona

Local

Norte | Sul Leste | Oeste | Centro-Sul | Centro-Oeste

No comércio formal do centro da

cidade 42,9 422 309 729 26,7 28,8
No cameld 1,1 0,9 - - - -
No comércio de seu bairro 242 12,8 52,1 5,1 15,6 32,7
Nos shopping da cidade 13,2 138 64 119 20,0 23,1
Na internet 5,5 6,4 1,1 3,4 2,2 5,8
Nos supermercados da cidade 2,2 0,9 - - 2,2 -
Livrarias - - 1,1 - - -
No banco 44 13,8 3,2 3,4 244 5,8
Nao pretende Comprar 4.4 - 1,1 - - 1,9
Outro municipio - - - - - 1,9
Agéncia de viagem - 2,8 3,2 - 4,4 -
Nao sabe/Nao respondeu - 4,6 - - - -
Na Faculdade - 0,9 - - 2,2 -
Auto escola 1,1 - - - - -
Concessionaria de automovel 1,1 0,9 1,1 1,7 2,2 -
DETRAN - - - 1,7 - -
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13° salario

Constata-se que a Zona Oeste € a que mais compra no comércio formal (72,9%). Ja
nas zonas Centro-Sul e Centro-Oeste com os maiores percentuais de 20,0% e 23,1%
respectivamente que preferem comprar nos shopping da cidade. Contudo na Zona
Leste possui a maior demanda que prefere comprar no comércio formal do bairro numa

porcentagem de 52,1%.
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Tabela4. Intencao dos entrevistados que preferem como o local de compra o
comércio do bairro por zona, segundo o item desejado.

Item de compra

Zona(%)

Norte |Sul |Leste|Oeste | Centro-Sul |Centro-Oeste

Comprar um computador - 5,9 - - - 3,2
Pagar dividas em geral 286 17,6 34,8 50,0 9,7
Entrada/Compra de um carro - - - - 12,5 -
Uma viagem turistica 59 3,2
Depositar na caderneta de poupanca - - - - - 3,2
CD's/DVD's - - - 25,0 - 3,2
Celular - - - - - 3,2
Calgado 11,4 59 91 12,5 6,5
Reldgio - - 1,5 - - -
Vestuario 11,4 59 13,6 12,5 12,9
Construgado/Reforma da casa 31,4 47,1 33,3 - 62,5 22,6
Eletroeletrénico 29 3,0 25,0 12,9
Linha branca - - 1,5 - - 9,7
N&o sabe/Nao decidiu 5,9

Outros 143 59 3,0 - - 9,7
Total 100,0 100 100 100 100 100

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de
intengao de compras com o 13° salario

O setor de “Construcdo/Reforma da casa” no comércio do bairro tem uma projegéao

muito positiva neste fim de ano, as zonas Norte, Sul, Leste, Centro-Sul e Centro-Oeste

possuem a maior tendéncia neste setor. Na Zona Oeste, os produtos “CD’s/DVD’s” e

“Eletroeletrénico” predominam com 25% cada item.
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Tabela5. Intencdo dos entrevistados que preferem como o local de compra o
comércio formal do centro da cidade por zona, segundo o item desejado.

Zona(%)

Item de compra

Norte | Sul Leste | Oeste | Centro-Sul | Centro-Oeste

Comprar um computador 1,3 6,6 - 6,0 - 3,4
Pagar dividas em geral 20,3 19,7 36,7 31,3 36,8 13,8
Entrada/Compra de um carro 2,5 - - 6,0 - -
Uma viagem turistica 8,9 2,6 - 3,0 5,3 3,4
Depositar na caderneta de poupanca 3,8 1,3 4.1 6,0 - 10,3
CD's/DVD's - 1,3 - - - -
Celular 10,1 5,3 - 4,5 - -
Livro 1,3 - - 1,5 - 3,4
Calgado 13,9 158 20,4 9,0 15,8 13,8
Reldgio 2,5 1,3 - - - -
Vestuario 26,6 25,0 30,6 104 26,3 31,0
Construgdo/Reforma da casa 51 10,5 - 17,9 10,5 10,3
Eletroeletrénico 2,5 5,3 - 3,0 - 6,9
Linha branca - 1,3 6,1 - 53 -
N&o sabe/N&o decidiu - - - 1,5 - 3,4
Outros 1,3 4 2 - - -
Total 100 100 100 100 100 100

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13°

saldrio

A procura por computador sera alta pelos moradores das Zonas Sul (6,6%) e Oeste
(6,0%%). O Pagamento de Dividas sera alto por todas as Zonas, principalmente
Centro-Sul (36,8%) e Leste (36,7%). Entrada/Compra de Carro pelas Zonas Oeste
(6,0%) e Norte (2,5%). A opgao Viagem Turistica € alta nas Zonas Norte (8,9%) e
Centro Sul (5,3%). O desejo de poupar é alto pela Zona Centro-Oeste (10,3%). O
celular sera bem procurado por moradores da Zona Norte (10,1%). Livro é interesse
apenas das Zonas Oeste (1,5%) e Norte (1,3%). Vestuario sera bem comprado,
principalmente pelas Zonas Centro-Oeste (31,0%) e Leste (30,6%). O Interesse por
Construgdo/Reforma da Casa é grande nas zonas Oeste (17,9%), Sul (10,5%), Centro-
Sul (10,5%) e Centro-Oeste (10,3%). Os Eletroeletrénicos serédo mais procurados pelas
Zonas Centro-Oeste (6,9%) e Sul (5,3%). A Linha Branca sera procurada pelas Zonas
Leste (6,1%) e Centro Sul (5,3%).
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Tabela6. Intencdo dos entrevistados que preferem como o local de compra os

Shoppings da cidade por zona, segundo o item desejado.

Zona(%)

Item de compra

Norte | Sul Leste | Oeste | Centro-Sul | Centro-Oeste

Comprar um computador 3,0 231 18,2 - 4,2
Pagar dividas em geral 15,2 11,56 214 18,2 30,8 8,3
Entrada/Compra de um carro 6,1 - - 9,1 7,7 -
Uma viagem turistica 9,1 7,7 - - 30,8 4,2
Depositar na caderneta de poupanca - - - 9,1 - -
CD's/DVD's - - - - - 4,2
Celular 9,1 3,8 - - 7,7 -
Livro - 3,8 = = = =
Calcado 152 11,5 357 91 7,7 12,5
Reldgio 9,1 - - - - -
Vestuario 21,2 154 429 9,1 15,4 25,0
Construgdo/Reforma da casa 12,1 15,4 - 27,3 - 16,7
Eletroeletrénico - 7,7 - - - 8,3
Linha branca - - - - - 4,2
N&o sabe/N&o decidiu - - - - - 4,2
Outros - - - - - 8,3
Total 100 100 100 100 100 100
:;)Ir;tr?c:) IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13°

Nos Shoppings sera grande a procura por Computador nas zonas Sul (23,1%) e Oeste
(18,2%). Viagem Turistica sera alto na zona Centro-Sul (30,8%). CDs/DVDs sera
procurado mais na Centro-Oeste (4,2%). Aqui nesta tabela ha a confirmagdo da
procura por celular por consumidores da zona Norte (9,1%). O item Livro aparece
apenas na zona Sul (3,8%). Vestuario dispara na zona Leste (42,9%). E se repete aqui
também os interesses na Zona Centro-Oeste por Eletroeletrénico (8,3%) e Linha

Branca (4,2%) A zona Centro-Sul também procurara Eletroeletrénico (7,7%)

Destacam-se em todas as zonas “Construcao/Reforma da Casa” e “Pagar Dividas em

Geral”.
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Tabela7. Forma pretendida de pagamento das compras por zona

Forma de pagamento Zona(%)

Norte Sul Leste Oeste | Centro-Sul | Centro-Oeste
A dinheiro 789 717 83 612 72,0 70,2
Cheque a vista _ ) : 15 - -
Cheque pré-datado ) ) _ . 4,0 -
Cartdo de débito _ ) 1.0 _ 2,0 =
Cartéo de crédito 13.3 17.9 4.9 31,3 16,0 17,0
Cartéo de loja 5,6 6,7 5,9 6,0 2,0 6,4
Crediario/carné 2.2 0.9 1.0 - 2,0 -
N&o pretende comprar _ ) _ . 2,0 43
N&o sabe/N&o respondeu ) 28 1.0 - - 2,1
Total 100,0  100,0  100,0 _ 100,0 100,0 100,0

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13° salario

Quanto a forma de pagamento por zona, a intencdo da Zona Leste em pagar em

dinheiro é altissima (86,3%). Quanto ao cheque pré-datado, este interesse sé é

apontado na Zona Centro-Sul (4,0%). Na opcdo por cartdo de crédito a Zona Oeste

dispara em primeiro (31,3%), quase o dobro das demais. Ja no sistema de

crediario/Carné, as Zonas Norte (2,2%) e Centro-Sul (2,0%) apontam maiores

resultados. Quanto a “Nao Pretende Comprar” o maior indice € na Centro-Oeste (4,3%)

Tabela8. Renda familiar dos entrevistados que contrairam divida nos udltimos seis

meses por classe social.

Faixa de renda familiar

Classe Social(%)

A B C D/E
Ate R$ 380,00 . - 0,7 10,4
De R$ 381,00 a R$ 800,00 , 1,6 14,9 50,6
De R$ 801,00 a R$ 1.200,00 - 16 21,6 24,7
De R$ 1.201,00 a R$ 2.000,00 , 18,8 33,6 7.8
De R$ 2.001,00 a R$ 3.000,00 6,3 32,8 14,2 3,9
De R$ 3.001,00 a R$ 4.000,00 ; 12,5 5,2 -
De R$ 4.001,00 a R$ 6.000,00 25,0 18,8 15 -
Mais de R$ 6.000,00 56,3 9,4 - -
Né&o Sabe/ Se recusa a responder 12,5 47 8,2 2,6
Total 100 100 100 100

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13° salario
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Quanto ao endividamento por Classe Social segundo a Renda Familiar, esta Tabela

mostra os dois extremos. De um lado, pela Classe “A”, os entrevistados com renda “De
Mais de R$ 6.000,00” (56,3%), e o extremo oposto, na Classe “D/E”, os “De 381,00 a
R$800,00” (50,6%), foram os que mais se endividaram.

Tabela9. Faixa etaria dos entrevistados que contrairam divida nos ultimos seis

meses por classe social.

Faixa etaria Classe Social(%)

A B C D/E
De 15 a 24 anos 12,5 141 17,2 6,5
De 25 a 44 anos 75.0 51,6 60,4 53,2
De 45 a 60 anos 12,5 29,7 19,4 22.1
Acima de 60 anos _ 47 3,0 18,2
Total 100 100 100 100

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13° salario

Quanto ao endividamento por faixa etaria, & significativa a parcela dos entrevistados na

faixa “De 25 a 44 anos”, ainda mais que estes se encontram num contexto
economicamente ativo. Na Classe A eles sao 75,0%, e na Classe C, 60,4%.

Tabela10. Faixa pretendida de gasto do décimo terceiro com compras, por zona

geografica.
Faixa de gasto Zona(%) ‘
Centro- | Centro-

Norte Sul Leste Oeste Sul Oeste

Menos de 300 Reais 21,2 312 287 175 205 205

e 624 409 521 386 477 487

De 901 a 1.600 Reais 11,8 215 12,8 35,1 18,2 23,1

De 1.601 a 2.100 Reais 2.4 3.2 43 7.0 6,8 5,1

De 2.101 a 2.600 Reais ) 11 11 . - -

De 2.601 a 3.200 Reais 1.2 1.1 ; ; 45 -

De 3.201 a 3.700 Reais ) ) ; 18 - -

Mais de 3.700 Reais 1.2 1.1 1.1 - 2.3 2,6

Total 100 100 100 100 100 100

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13° salario
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A intencédo de gasto “De 300 a 900 Reais” na Zona Norte (62,4%) é surpreendente,

pois pode viabilizar um comércio promissor. Na Zona Oeste cerca de (35,1%)

pretendem gastar na faixa “De 901 a 1.600 Reais”, causando uma boa perspectiva de

venda favoravel.

Tabela11. Faixa pretendida de gasto do décimo terceiro com compras, por grau de

formacéo do entrevistado.

Faixa de Gasto

Grau de Formagao do entrevistado

12 a 42 série 52 a 82 Ensino Médio

Analfabeto/12  completo/52 completo/  completo/Ensino  Ensino

a 42 série a 8@ Ensino Médio Superior Superior

incompleto incompleto incompleto incompleto completo
Menos de 300 Reais 56.5 421 27.8 21,1 13,6
De 300 a 900 Reais 435 447 61,1 50,8 39,0
De 901 a 1.600 Reais ) 7.9 8,3 21,5 30,5
De 1.601 a 2.100 Reais _ 53 _ 4,7 6,8
De 2.101 a 2.600 Reais ) : . 0,4 1,7
De 2.601 a 3.200 Reais _ ; . 0,8 34
De 3.201 a 3.700 Reais ) : . - 1,7
Mais de 3.700 Reais ) ) 2.8 0,8 3,4
Total 100 100 100 100 100

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13° salario

Quanto ao Grau de Formacao, os de “5% a 82 completo/ Ensino Médio incompleto”

lideram a intengdo de gastos com 61,1%. Os de “Ensino Superior Completo” lideram na
faixa “De 901 a 1.600 Reais” atingindo 30,5%.
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Tabela12. Iltem de compra com o décimo terceiro por estado civil dos entrevistados.

Estado Civil (%)

Item de compra Mora

Casado Junto Divorciado | Solteiro | Viluvo |Separado

Comprar um computador

2,6 2,3 - 4,2 - -
Pagar dividas em geral

30,2 23,3 21,4 24,3 20,0 -
Entrada/Compra de um carro

119 213 7,1 3,2 - -
Uma viagem turistica

53 7,0 - 4,5 13,3 -
Depositar na caderneta de poupanca

4,5 - - 5,5 6,7 -
CD's/DVD's

- - - 1,0 - -

Celular

1,1 2,3 - 5,2 6,7 -
Livro

0,8 - - 1,0 - -
Calgado

11,7 7,0 14,3 12,3 6,7 -
Reldgio

0,4 2,3 1,6 - -
Vestuario

18,1 16,3 14,3 17,5 13,3 -
Construgdo/Reforma da casa

17,0 20,9 14,3 10,0 26,7 -
Eletroeletrénico

2,3 4,7 - 3,6 - 50,0
Linha branca

0,8 4,7 - 1,6 - -
Nao sabe/Nao decidiu

1,1 - - 1,0 - -
Outros

2,3 7,0 28,6 3,6 6,7 50,0
Total

100 100 100 100 100 100

Fonte: IPEN/CDL-Manaus/Pesquisa de intengdo de compras com o 13°

saldrio

Todos os Estados Civis tem interesse em pagar “Dividas”, mas o “Casado” lidera
(30,2%). Também deseja “Vestuario” (18,1%), e “Construgdo/Reforma da Casa
(17,0%). O “Solteiro” deseja Vestuario (17,5%), “Calgado” (12,3%) e lidera na compra
de Computador (4,2%). O “Divorciado” empata em Calgados, Construgdo/Reformas de
Casa, Vestuario, todos com (14,3%) e deseja Comprar Carro (7,1%). Ja o “Viuvo’tem
mais interesse em “Viagem Turistica” (13,3%). Ja os classificados como “Mora Junto”
demonstram maior interesse na “Linha Branca” (4,7%). A intengdo de
“Construcdo/Reforma da Casa” esta em alta em todos os estados civis, principalmente
em “Viuvo”(26,7%).
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CONCLUSAO

Este trabalho de Pesquisa com a intengdo de gastos com o DECIMO TERCEIRO
SALARIO, executado pelo Instituto de Pesquisas do Norte — IPEN -, apresenta varios
dados relevantes. Alguns s&do de imediato, positivos, um é extremamente preocupante,
e ha outros que merecem uma maior observagao e leitura mais minuciosa e criteriosa,

pois sdo dados que precisam ser bem investigados.

Dentre os que requerem maior atencdo por ser o “Dado Preocupante,” destaca-se o
alto indice de 1) endividamento da populagéo, principalmente nos seis ultimos meses
(90,1%). Mesmo que isso indique o alto volume de vendas a prazo de um lado, do
outro é necessario saber com especificidade se é: a) divida com cartées, b) com
crediario, ¢) com bancos, d) com terceiros/outros etc. Numa economia sem um
planejamento central confiavel, estruturado, de longo prazo, os agentes econémicos
como o comércio - no caso da CDL - Manaus, precisam de todos os recursos
disponiveis na area de pesquisa e informag¢ao para previsdes seguras, e provisoes as

demandas, estimuladas ou ndo. Dai poder montar suas estratégias.

Outro dado observado nesta Pesquisa, que, embora apriori seja alvissareiro, pois
significa liquidez, é a opgédo pelo 2) uso de dinheiro em espécie ( 74,7 %) para o
pagamento das compras. O crescente aumento da violéncia, de assaltos e as baixas
infra-estruturas logisticas e estrutura de seguranga urbana da cidade, preocupam e
desaconselham o acumulo e porte de dinheiro em espécie aonde quer que seja.

Um dado extremamente positivo € o da intencdo de 3) Pagamento de Dividas (26,4%).
Este percentual pode injetar diretamente na economia algo em torno de
R$126.295.407,60 (CENTO E VINTE E SEIS MILHOES, DUZENTOS E NOVENTA E
CINCO MIL, QUATROCENTOS E SETE REAIS E SESSENTA CENTAVOS),

aproximadamente, desafogando o setor de financiamento.
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Outra intencdo de gasto positiva e surpreendente é a 4) Intengdo de Construcdo e
Reforma da Casa ( 11,8 %). Além do aquecimento no setor de construgao civil, estes
gastos, por sua prépria natureza, tendem a desdobrar-se.

Outro dado 5) observado, que precisa ser melhor trabalhado, e que é incomum nos
finais de ano, é a baixa procura por Linha Branca (1,2 %), considerando-se que este ja

foi item de maior procura nesta época do ano.

Finalizando, acreditamos que dentro dos recursos disponibilizados, esta Pesquisa
possa atender o seu objetivo, e dar uma visdo da real situacdo do mercado e da

intengdo dos potenciais consumidores.
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